Claudia und Raimund Lendermann informierten sich bei Rei-

semobilvermieter Werner Bruns aus Horsten.

Lkw in Appartementwohnung umgebaut

CARAVANSALON SANDE Ausstellung lockt viel Fachpublikum aus Nah und Fern — Hédndler sehr zufrieden

Hindler haben am Wo-
chenende in Sande mehr
als 100 Caravans und
Wohnmobile ausgestellt.
Das Interesse am Cam-
pen ist riesengrof3.

VON OLIVER BRAUN

SANDE — Reisemobile kaufen
kann jeder, der das nétige
Geld hat. Ein Reisemobil nach
eigenen Vorstellungen planen
und bauen und damit sogar
den Preis ,Selbstbauer des
Jahres“ in einem Fachmagazin
abrdumen, das koénnen nur
wenige. Wiebke und Knut
Harms aus Oldenburg zum
Beispiel. Das Paar, das mit sei-
nem selbstgebauten Reisemo-
bil am Wochenende als Aus-
steller auf dem Caravansalon
in Sande zu Gast war, sorgte
mit seinem Fahrzeug fiir viel
Aufsehen und Anerkennung.
Auch die Fachhéndler warfen
Blicke hinein in dieses Fahr-
zeug und zollten den beiden
Campermobil-Selbstbauern
viel Respekt.

Rollendes Appartement

»Das war mal ein Blumen-
Lkw*, sagt Knut Harms. Ein
Siebeneinhalbtonner MAN.
Guckt man heute hinein, sieht
es auf der einstigen Ladefld-
che aus wie in einer moder-
nen Appartementwohnung.

Die beiden leidenschaftli-
chen Camper hatten ihr her-
kémmliches Wohnmobil ver-
kauft, weil sie noch individu-
eller reisen wollen, als man es
als es mit einem Reisemobil
ohnehin schon kann. Knut,
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Gute Geschéfte: Es wurden
auch Fahrzeuge verkauft.

Camper sind wetterfest: Trotz Wind und Regens war der An-

drang auf dem Caravansalon in Sande grof3.

zum Reisemobil umgebauten Lastwagen.

leidenschaftlicher Koch, woll-
te unter anderem eine moder-
ne groRere Kiiche fiir unter-
wegs, und wollte wissen, wo
im Fahrzeug welche Kabel
verlaufen. Und  Wiebke
Harms, die so gern am Steuer
sitzt, wollte komfortabler fah-
ren. ,Wir haben immer mehr
rumgesponnen und festge-
stellt: Das Fahrzeug, von dem
wir tridumen, konnen wir
nicht bezahlen. Also bauen
wir es selbst, sagt Knut
Harms. Sie kauften einen ge-
brauchten Lkw und bauten
ihn um. Vier Monate lang
wurde geplant, sechs Monate
gebaut. ,Im Juni letzen Jahres

sind wir fertig geworden und
ging es damit zum kurzen
Test-Camping auf die Schleu-
seninsel nach Wilhelmsha-
ven, dann auf Jungfernfahrt
nach Schweden.“ Auch in
Schottland waren sie schon
mit ihrem Reisemobil-Lkw
und just sie sie aus den Oster-
ferien aus der Bretagne zu-
riick und machen noch einen
Stopp in Sande.

Dort kommen sie mit vie-
len Leuten tiber ihr Projekt ins
Gespriéch, iiber das sie auch
ein Internettagebuch fiihren.
Ob einer der vielen Besucher
des Caravansalons nun auch
auf den Geschmack gekom-
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men ist, es den Harms' nacht-
zutun, ist nicht bekannt. Die
meisten Besucher der Fach-
ausstellung kamen natiirlich,
um sich die Freizeitmobile an-
zusehen, in die man sich nur
reinzusetzen bracht und theo-
retisch sofort damit in den
Urlaub fahren konnte.

Nur welcher ist der richti-
ge? Gut 100 Modelle waren am
Samstag und Sonntag im San-
der Ortszentrum ausgestellt,
zehn Héndler hatten Wohn-
wagen und Wohnmobile von
kompakt bis gerdumig und
von spartanisch bis luxurios
mitgebracht. ,Das richtige
Fahrzeug héngt ja auch vom
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Geldbeutel und den den Rei-
sevorlieben und Reisezielen
ab“, sagt Handler Martin Stul-
ken aus Jever. Die einen lieben
Stéddtereisen, die andern wol-
len in die Natur. Wiederum
andere wollen auch unter-
wegs auf Komfort nicht ver-
zichten. Bis die Entscheidung
fiir ein Fahrzeug fillt, dauert
es oft Monate.

Erst mal mieten

Zu den Besuchern der in-
zwischen schon elften Auflage
der Fachmesse zdhlten auch
Claudia und Raimund Len-
dermann. ,Wir sind noch in
der Startphase in Sachen
Wohnmobilurlaub®, sagt das
Paar aus Wilhelmshaven. Bis-
lang seien sie viel mit dem
Auto gereist, gern auch zum
Segeln an Nord- und Ostsee.
,Wir wollen erst mal heraus-
finden, ob das etwas fiir uns
ist und haben hier auf der
Messe mit einem Wohnmobil-
vermieter gesprochen.”

Zufrieden mit dem Zu-
spruch sind am Ende alle
Héndler und Aussteller, auch
die Zubehorhdndler, die bei-
spielsweise Rangierhilfen an-
bieten. Trotz nasskalten Wet-
ters kam viel interessiertes
Publikum. ,Und es wurden
sogar Fahrzeuge verkauft,
freut sich der Sander Héndler
Klaus von der Kammer. Das
eigentliche Geschift folge
aber meist erst nach der Mes-
se, wenn sich Kunden an
Fahrzeuge und Hindlerge-
spriache auf dem Caravansa-
lon erinnern und dann den
Weg zum Fachhandel finden.
@ Sehen sie ein Video unter
www.nwzonine.de/videos



